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Bonnes pratiques pour construire un pipeline
commercial

Voici une checklist au format PDF des bonnes pratiques pour

construire un pipeline commercial. N’hésitez pas à l’imprimer !

Dé�nir la cible : Identi�ez vos buyers personaes en créant des pro�ls détaillés de vos

acheteurs pour comprendre leurs besoins, motivations et comportements.

Mettre en place des objectifs : Déterminez des objectifs clairs et mesurables de votre

pipeline, y compris les revenus attendus, le nombre de leads à générer et les taux de

conversion à atteindre.

Créer du contenu attractif : Développer du contenu de haute qualité qui répond aux

questions et pain points de votre cible pour attirer les prospects dans votre pipeline

(articles de blog, ebooks, webinaires, etc.).

Utiliser le marketing multicanal : Déployez votre contenu sur plusieurs canaux

(réseaux sociaux, campagnes emails, blog) pour maximiser votre portée et engager

les prospects sur différents points de contact.

Quali�cation des leads : Mettez en place des critères clairs pour quali�er les prospects

à différentes étapes du pipeline commercial (intéressé, proposition envoyée, etc.)..

Suivi et engagement : Utilisez un CRM a�n de suivre les interactions avec les

prospects et engagez-les de façon personnalisée a�n de les faire avancer dans les

étapes du pipeline.
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Chaque mois Easy�chiers, le spécialiste de référence en prospection commerciale, vous

propose des ressources et checklists à télécharger / imprimer pour optimiser vos

méthodes en marketing et en vente.

Analyser et optimiser : Analysez régulièrement les performances du pipeline à l’aide

de données et d’indicateurs clés a�n d’identi�er les axes d’améliorations de votre

pipeline commercial (taux de conversion, nombre de propositions commerciales

envoyées).
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